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ii- A  a adaptación de las 
universidades para 
ofrecer clases pre- 

 	senciales ya dis- 
tancia sincrónicamente, así 
como el interés de los alum-
nos por cursar estudios espe-
cializados para mejorar su 
c,ompetitividad en el merca-
do laboralvienen impulsan-
do la demandaporaccedera 
maestrías en el Perú. 

SegúnunestudiodeGRM 
Global Research Marketing 
en alianza con la escuela de 
ventas ymarketing de la Cá-
mara de Comercio de Lima, 
un 23% de profesionales in-
dicó que preferiría seguir 
una maestría completamen-
te presencial. Esta opción 
solo obtuvo 14% en 2021 y 
16% en 2020 (ver infogra-
fía). También mejoró sus re-
sultados la semipresencia-
lidad, que sumó un 51% de 
los votos frente aun 46% en 
2021 y a un 43% en 2020. 
Por su parte, los estudios ne-
tamente virtuales solo tuvie-
ron un 26% de las preferen-
cias, frente a140%y41% que 
obtuvieron en 2021 y2020, 
respectivamente. 

Este cambio de paradig-
ma viene acompañado por 
la reduccióndelasrestriccio-
nes para el ingreso de estu-
diantes abs campus univer-
sitarios. Durante el segundo 
semestre del año, las casas 
de estudio recibieron la au-
torización para realizar cla-
ses totalmente presenciales 
y estas ya contaban con sa-
lones adaptados para el sis-
tema presencial sincrónico, 
es decir, clases en las aulas 
que puedensertransmitidas 
en vivo por sus plataformas 
digitales. 

"Entre e1.20%yel.30% de 
alumnos en promedio van 
presencialmente, aunque 
en maestrías que tienen ele-
mentos tecnológicos puede 
haberuna asistencia dehasta  

el95%.Yahayunaconviven-
cia entre el modelo presen-
cialyelhíbrido dependiendo 
de las necesidades delalum-

-no",afirmaPeterYamakawa, 
decano de ESAN Graduate 
School of Business. 

Por su parte, la Escuela de 
Posgrado de la Universidad 
del Pacífico realiza clases hí-
bridasporlos alumnosque se 
encuentran fueradeLima. El 
resto asiste presencialmente. 

"Todas las maestrías ya 
sonpresenciales.Un95%de 
alumnos son los que asisten 
y el resto puede acceder de 
manera híbrida. Son excep-
ciones porque se encuentran 
fuera de Lima o por motivos 
de salud o comorbilidad", ex-
plica Roberto Urrunaga, di-
rector de la Escuela de Post-
grado de la referida casa de 
estudios. 

"La tendencia será que los 
grupos en los salones serán 
más grandes, porque los pro-
fesionales son conscientes 
de que las relaciones huma-
nas, la interacción, marcan 
la diferencia. Sin embargo, 
no perderán de vista que el 
mundo ya ha cambiado y es 
híbrido,porloqueseles debe 
brindar las opciones con las 
que puedan aprovechar al 
máximo sus tiempos y cos-
tos", añadie Yamalcawa. 

De esta manera, la ten-
dencia del mercado muestra 
que tanto las maestrías pre-
senciales como semipresen-
ciales seguiránsiendo atrac-
tivas para los estudiantes, 
quienes elegirían cualquiera 
de las opciones dependien-
do de sus preferencias. Esto 
se puede ver en la Pontificia 
UniversidadCatólica,donde 
haytma situación distinta en 
preferencias de presenciali-
dad, pero no de estrategia. 

"De momento tenemos 
menos de130% de presencia-
lidad.Hicimos una encuesta 
interna enla Escuela de Pos-
grado y cerca del 75% de es-
tudiantes está interesado en 
seguir estudiando bajo un 
sistema virtual porque con-
sideranque es práctico. Enlo 
que sí coinciden es que quie-
ren que sea educación sin-
crónica, no a distancia donde  

solo tienen los contenidos 
de la clase", comenta Carlos 
Hernández, directorejecuti-
vodeEscueladePosgradode 
dicha universidad. 

DEBIANDAYRESULTADOS 
Para Sandro Ragonesi, 
director ejecutivo de la Es-
cuelade PostgradoUPC,hay 
dos grupos que demandan 
las maestrías: los que estu-
dian un MBA de negocios y 
quierenhacer carrera dentro 
de sus empresas y quienes 
buscan especializarse en te-
mas específicos de sus carre-
rasybuscanserreferentes en 
las mismas. 

La búsqueda por acceder 
a programas deun añoyme-
dio o dos para la especializa-
ción impulsa a este tipo de 
programas. 

"La maestría de Data 
Science pasó de tenerun au-
la a tener dos abiertas en un 
solo año. Es una de las más 
solicitadas porque te permi-
te especializarte en algo muy 
requerido que es el manejo 
de información. También las 
maestrías deCiberseguridad 
y Gestión de la información 
y de Transfonnación Digital 
han sido un 'boom' en los úl-
timos dos años", indica Ra-
gonesi. 

Los programas de gestión 
pública y de finanzas tam-
bién gonzan de la preferen-
cia de los estudiantes. 

"Tenemos una fuerte 
demanda en lo que son las 
maestrías orientadas a la 
gestión, principalmente en 
las enfocadas a las políticas 
públicas de salud. Estos son 
programas pensados más en 
aspectos financieros, ente-
mas sociales, en cómo arti-
cularygestionarlosrecursos 
públicos", manifiesta Gui-
llermo Raffo, director de la 
Escuela de Posgrado de la 
Norbert Wiener. 

"Tenemos 14 maestrías 
especializadas y hay un in-
cremento del 20% de la de-
manda demuchas.Porejem-
plo la de finanzas, derecho 
corporativoy salud. Hay una 
alta demanda porque están 
buscando soluciones rápi-
das que les permitan marcar  

la diferencia en sus campos 
[de trabajo ] ", agrega Ya-
malcawa. 

Raffo, por su parte, re-
marca que la demanda por 
estos programas se verá re-
flejada en el aumento de la 
cantidad de alumnos. 

"Cerraremos este año con 
2.200 estudiantes de posgra-
do y consideramos que el 
próximo año debemos tener 
una tasa de crecimiento de 
20% o superior. En los últi-
mos dos años también tuvi-
mos un crecimiento sosteni-
do del 20% en el número de 
estudiantes, principalmente 
de los jóvenes entre 27 y 40 
años que prefieren las maes-
trías digitales", señala. 

A pesar de esto, Urruna-
ga afirma que los problemas 
políticos yeconómicos de los 
últimos dos años produjeron 
una caída enla demanda que 
viene siendo compensada 
con la adaptación de estos - 
nuevos modelos de maes-
tría. "Se sintió el bajón enla 
demanda, pero esperamos 
que haya sido coyuntural. 
Por ese motivo es que hemos 
adaptado nuestra oferta", 
sentencia. 

ADAPTANDO PROGRAMAS 
El Gobierno permitirá que 
las universidades dicten 
maestrías presenciales bajo 
la modalidad remota o a dis-
tancia hasta el31 de diciem-
bre de12022. Apartir de esa 
fecha, solo podrán dictarse 
clases semipresenciales o a 
distanciapara los programas 
que fueron licenciados por la 
Superintendencia Nacional 
de Educación Superior Uni-
versitaria (Sunedu). 

Según Ragonesi, todos 
los programas de la Escue-
la de Posgrado de la UPC ya 
pueden ser dictados a tra-
vés de las tres modalidades. 
"Actualmente tenemos 56 
maestrías activas y estamos 
abriendo ocho o nueve al 
año", asegura. 

Sin embargo, otras escue-
las de posgrado vienen pre-
sentando sus programas pa-
ra poder tener el visto bueno 
e iniciar en el primer semes-
tre de12023. 

"Pedimos la homologa-
ciónde34programas,todos 
de diferentes áreas como in-
geniería, ciencias o derecho. 
Actualmente tenemos alre-
dedor de 100 programas en 
el mercado, entre maestrías 
y posgrados, por lo que el 
35% de todos nuestros pro-
gramas próximos están em-
pezando a-hacersu licencia-
miento en otras modalida-
des", indicaHernández de la 
Universidad Católica. 

En tanto, la Escuela de 
Posgrado de la Universidad 
del Pacífico centrará sus es-
fuerzos enhomologarcuatro 
programas que ya cuentan 
con la licenciatura para ser 
dictados presencialmente. 
Dos de ellos, centrados en 
GestiónyFinanzas,buscarán 
ser aprobados como maes-
trías semipresenciales, indicó 
Ummaga. Por otro lado, los 
estudios deDirecciónPública 
Descentralizadaydelamaes-
triaenDireccióndeProyectos 
y Programas Sociales fueron 
presentados antela Sunedu 
para serenseñados a distan-
da. "Esperamosqueesténlis-
tosparainiciosde12023",dijo 
Urrtmaga. 

Por su parte, Raffo acota 
que si bien el licenciamiento 
es necesario, esto también 
incrementa la cantidad de 
profesores a contratar. 

"El próximo año espera-
mos obtener ellicenciamien-
to de 16 maestrías a distan-
cia. Actualmente tenemos 
72 profesores para nuestras 
maestrías, que son semipre-
senciales. Si se aprueban to-
das las carreras proyectamos 
duplicar nuestra plana do-
cente", comenta el repre-
sentante de la Norbert 
Wiener. 

Crecen maestrías 
presenciales 
Menos restricciones convocan a 
más alumnos a universidades. 

Estrategia.  Mientras los estudiantes retornan progresivamente a las aulas, las escuelas de 
posgrado licencian sus programas en modalidades semipresenciales para asegurar a su oferta. 

2023 
Las universidades no 
podrán ofrecer cursos 
a distancia si no los han 
licenciado. 

Actualmente las universida-
des pueden brindar maes-
trías virtuales sin cambiarla 
mención de presencialidad. 

50% 
De estudiantes de 
maestría de la UPC vana 
clases presenciales. 

Hay mayor asistencia en los 
cursos con laboratorio, indicó 
Sandro Ragonesi, 
Director ejecutivo de la Es-
cuela de PostgradoUPC. 

5.356 
Estudiantes petuances 
de pregndoy posgrado 
estudiaron en España en 
el periodo 2020-2021. 
Perú fue el noveno país con 
más alumnos matriculados 
en dicho país, según data del 
Gobiemo Español 
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Desarrollar una visión 
más estratégica 

Actualizar y ampliar 
conocimientos 

Desarrollar una red 
de contados 

43% 

32% 

30% 

Prindpales beneficios de cursar una maestría 

Lunes10 de octubre del 2022 
	

DiAl CP 7- 

LOS ESTUDIOS SUPERIORES 
A DISTANCIA PIERDEN 
TERRENO, MIENTRAS 
SUBE LA DEMANDA 

En caso de seguir estudios de 
posgrado-maestría, ¿preferiría seguirlos de 
manera presencial, semipresencial o virtual? (%) 

Presencial 	Semipresenciat • Virtual 

51 

43  41 

16 14 

2020 

46 

¿Qué tan relevantes son las maestrías 

9091 	 9079 
	

en tu éxito profesional? 

Completamente relevantes Oil 30% 

Muy relevantes 40% 

Relevantes 
• 

25% 

Poco relevantes 40 4% 

Nada relevantes • 1% 

Considerando a su equipo 

33 	 de colaboradores, ¿alguno  
algunos de ellos cuentan 

2022 	 actualmente con una maestría? 

23 

II 
26 

¿llene interés en seguir algún estudio de 
posgrado-maestría en los próximos 12 meses? (%) 

s. ni No 

41 47 

59 53 

2020 2021 

o 
67 

eligiN Sí 	 No 

Fuente: Global Research Marketing el alianza 
con la escuela de venbs y  marketing de la CC_ 

Impactos de tener colaboradores con estudios de posgrado y maestrías 

Tener una visión 	 27% 
más global 
Ser especialista 
en un tema 

Existen determinadas tareas o 

19% 	 responsabilidades que prefiero 
encargar a los miembros de mi 
equipo que tienen una maestría. 

Tener dentro de mi equipo a personas 
que cuentan con una maestría, le 
aporta un valor agregado al equipo. 

El impacto positivo que ha tenido 
cursar una maestría, entre los 
miembros de mi equipo que 
han hecho, es bastante visible. 

lo I 17% 

Hay una diferencia significativa en el 
desenvolvimiento de tos miembros de 
mi equipo que tienen una maestría, en 
comparación con quienes no la tienen 

CompletamenteÉ 
de acuerdo 

24% 

;  ME 

19% 

14% 

De Acuerdo 

64% 

63% 

52% 

42% 

Ni de acuerdo ni 
en desacuerdo 

120/0 

17% 

19°Á 

30% 

En 
desacuerdo 

10/0 

2% 

10°10 

12°A 

Completamente 
en desacuerdo 

2% 

	4 
4 

3% 

1 	1 
Fuente: Escuela de Posgrado de la UPC y  consultora Activa 

Más peruanos estudian en España I 
Poisgraido. Alumnos optan 
por especializaciones 
en negocios y relaciones 
internacionales. 

/A 
 a IE University de 
España' viourtincre-
mento de estudian-
tes peruanos para 

cursar maestrías ene! últi-
mo 2021-2022, explicó Bru-
no Garro, country manager 
de la universidad para Para-
guay, BoliviayPerú. 

"Para las maestrías entre 
otoño del 2021 y verano del 
2022,ttnános 109 estudian-
tes de estos países. Alrede-
dor de 80 son peruanos: Es-
tos 109 son un incremento  

del 25% de alumnos frente 
al año pasado", indica. 

Según Garro, la cuaren-
tena rígida en el Perú y las 
restricciones para llevar cla-
ses presenciales ente marzo 
del 2020 y el primer semes-
tre del 2022 impulsaron que 
más estudiantes buscaran 
opciones de estudio en elex-
tranjero. 

"Durante mucho tiempo 
en Perú se apostó por for-
matos 100% online. En mi 
opinión esto desmotivó a 
los alumnos que están bus-
cando maestrías en forma-
tos presenciales para tener 
conocimientos e interaccio-
nes con otras personas ypara 
que puedan desarrollarse. 
Si bien desde el segundo se- 

mestre de este año hay ma-
yor apertura, en los dos años 
anteriores se generó mides-
gaste en el talento peruano", 
explica. 

"En gran medida, los es-
tudiantes optaron por un 
mercado que les dé más li-
bertades, con más apertura 
y no solo en el campus. Por 
eso han apuntado a países 
como España °Estados Uni-
dos", agrega. 

Entre las especializacio- 

••La IE University cuenta con 
alumnos de140 países dife-
rentes. 

nes más requeridas por es-
tudiantes peruanos matricu-
lados enla 1E, se encuentran 
las enfocadas en Negocios, 
Computer Science y Rela-
ciones Internacionales. Re-
saltó que este último ra go  se 
da porque la universidad se 
caracteriza por ofrecer pro-
gramas 100% dictados en in-
glés, parlo que es más atrac-
tiva para elperfilde alumno 
que busca desarrollarse en 
otros países. 

"En el caso de las maes-
nias solo tenemos dos enes-
pañol. E195% se dicta en in-
glés,lo que ayuda alas alum-
nos a adaptarse aun entorno 
muy global y diverso donde 
el alumno pueda actualimr-
se", remarca. 
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ENTREVISTA 

Gonzalo Diaz Pro 
Gerente general de Fen eyros 

"La compañía ha estado 
fuerte y lista para enfrentar 
Las dificultades que nos 
planteará el destino". /6 

Maestrías se 
encaminan a la 
presencialidad 
Adaptación.  Desde el segundo 
semestre de este año las universidades 
ofrecen estudios de posgrado 
en sus campus. Preferencia por 
semipresencialidad se consolida. /6,7 

Interoperatividad. BCR fija principios, plazos y sanciones para que entidades se interconecten. /4 DUSTVII 
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AL SERVICIO DEL PAÍS 
DESDE1839 

lar 
INDEPENDENCIA 
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Mundo PÁGINASI2 12 

Ramzan Kadyrov, 
el aliado de Putin 
que pide usar 
armas nucleares 
en Ucrania 

PÁGINA 20 

Cristal igualó 0-0 
con la 'U' en medio 
deenfrentamientos / 
entre las hinchadas 

In las calles 

Conflicto. Desde VíctorAndrés García 
Belaunde hasta Raúl Diez Canseco 
exigen salida delosseis congresistas 
investigados porlafiscalía. 

P.7  

DURÓ TRES DÍAS EN EL CARGO 

Javier León 
renuncia a la 
Procuraduría 
General 
del Estado 

PROCURADURUGENERALDELESTADO 

Este Diario reveló que León fue investigado por 
un presunto fraude afavor de Fernando Zevallos. 

Drrp.  21 

Verstappen y la fórmula de un bicampeón 

Needandésse llevó otra vez &titulo de pilotos en la FL tras ganar elacddentado GP de Japón. 

	  p.8 	  
CADA VEZ SE REGISTEANNIÁS CASOS 

El creciente 
mercado 
ilegal de 
emblemas de 
autos en Lima 

ELMERI-IUEIVFA 1111 

La convivencia 
de denisovanos 
yneandertales 

raiRADA 

1)11(1 ( T()IC 	l'II. ()ti t 	111'1 I( 	1111,‘. \I.(1 \11111)(.,11.1.:,. 

	  y 4  	  

Relación:  'El Español' tendriavínculos con entorno de Pedro Castillo 

Investigado por 
amenazas a fiscales 
y policías tiene nexo 
con mandos PNP 
Hallazgo.  Placa conmemorativa 

	
En la mira.  Empresario es 

del 2021es el indicio principal para 
	

investigado por presuntamente 
confirmar conexión entre Sergio 	querer atentar contra miembros 
Castellanos y generales dela policía. 	del equipo especial de la fiscalía. 

SIGUE CUESTIONANDO INVESTIGACIONES EN SU CONTRA 

Castillo tiene tres recursos de 
apelación en la Corte Suprema a 

Pendien te. Presidente 
también presentó un 
recurso de casación 
encontra del equipo 
especial por allanar 
Palacio de Gobierno. 

	 p.6 	  

PRESUNTAREDDECORRUPCIÓN 

Un grupo 
de Acción 
Popular pide 
expulsión de 
tos Niños' 

	'hal" 7 	 

CON  MENGsBastifilaMilir 
Aumenta 

la oferta de 
maestrías 

presenciales 

r—EtZ3%de profesionales en et Perú indicó que 
prefiere seguir una maestría soto presendaL 
PRECOSENPROVINCIA&ENVIOTERRESTRES/3.00YAERE051.5.00.19)100».36PÁGS2CUERPOSSEDEPRIMCIRIURSANTAROS43001AMESIRMISQUESAMLNAIREDA0001.311-6310~~1, MILCFSALITARARAOZTTURBSANTACATALINALWICTORIA311-6500.FONOAVISO/108-9999SUSCRPC~311-5100.1EPÓSITOLEGN,W95-0052 
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