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Fi
.4  I destino de la in-

dustria de gas en 
Piurapendedeuna 
decisión judicial. 

Hablamos de la determi-
nación que debe adoptar en 
los próximos días la sala ci-
vil de Talara, ratificando o 
rectificando un fallo previo  

(enero de 2022) quepone en 
riesgolamasificacióndelgas 
naturalenlaregiónnortefm, 
a cargo de Gasnorp, yla con-
tinuidad de la planta eléc-
trica más grande de Piura: 
Malacas, propiedad de Enel. 

Tal es lo que ocurrirá sila 
sala piurana ratifica su sen-
tencia en favor de Gastalsa, 
empresa que busca recupe-
raren elfuerojudicialla con- 

cesión de gasnatural dePari-
ñas, proyecto que perdió en 
2009porincumplimiento de 
contrato con el Minem. 

De hecho, el fallo emitido 
por la sala civil de Talara (en 
primera instancia) cristali-
za este anhelo yva más lejos, 
ordenando la expropiación, 
en favor de Gastalsa, de los 
gasoductos distritales que 
Enel y Gasnorp operan en 
Parirías. 

Esto es, de los duetos que 
abastecen con gas natural 
alas dos industrias más in-
tensivas ene! uso de este hi-
drocarburo en todo Piura: 
Malacas y la refinería de Ta-
lara (Petro-Perú). 

Más datos 
Masificación 
del gas natural 

eGasnorp ha conectado 
7.000 hogares alservicio de 
gas natural en Piura y planea 
sumar 5.500 más este año. 
Contempla una inversión de 
115$230 mas., de los queha 
ejecutado 1155130 mlls. 
',ag.] compromiso con ells-
tádo peruano es conectar 64 
milviviendas, llevando el gas 
de los campos piuranos a 300 
milpersonas. 
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"Lo peor es que la sen-
tencia viene acompañada 
de una medida cautelar de 
pronta ejecución, lo cualsig-
nifica que puede ir más rápi-
do quela decisión que pueda 
tomarlasalacivilensegunda 
instancia", advierte Rigober-
toNovoa, gerente general de 
Enel Generación Piura. 

SECUELAS NEGATIVAS 
Para Jorge Pérez-Taiman, 
asesor legar de Gasnorp 
(Grupo Promigas), se trata 
de un fallo "manifiestamen-
te ilegal" por cuanto implica 
recortar el contrato de con-
cesión firmado por Gasnorp 
en 2019, el cual garantiza a 

esta empresa "la concesión 
exclusiva de gas para Piura, 
incluyendo a Pariñas". 

Y es que, si Gasnorp se 
queda sin Pariñas, perderá 
a sus dos más grandes clien-
tes: Malacasyla refinería de 
Petro-Perú, un remezón que 
impactaránegativamenteen 
la tarifa de gas natural para 
Piura, lamás baja delpaís. 

Esto, debido a que no po-
drá incorporar el subisidio 
cruzado resultante de la co-
flexión de ambas industrias 
ala red de distribución. 

"Como consecuencia, la 
tarifa degasnaturalsubirá en 
78%. Es decir, que se estaría 
destruyendo la concesiónde 
Piura", anota Pérez-Taiman. 

El jurista confía, no obs-
tante, en que Gasnorp ga-
nará el caso porque "no hay 
manera de que un juez dic-
taminelaparalización de un 
servicio público", como es el 
caso del suministro de gas, 
luz o agua. 

Por tal razón, precisa que 
Gasnorpnoentregará el duc-
to que opera enParifiasyque 
conecta con la refinería de 
Talara. 

Otro es el caso, sinembar-
go, del ducto que Enel ope-
ra en el mismo distrito y que 
alimenta de gas a la central 
térmicadeMalacas.Yes que 
este activo no está calificado 
como de servicio público si-
no "de uso propio". 

Esto significa, señala No-
voa, que si la justicia talare-
ña confirma su sentencia de 
enero pasado, el ducto será 
expropiadoyla ¿entral debe-
rá cerrar "en el corto plazo", 
dejando sin empleo a 400 
trabajadores directos e indi-
rectos y privando a Enel de 
un ingreso anual de US$30 
millones. 

La explicación para esto 
es simple, y es que si el due-
to es tomado por Gastalsa, 
lo más probable es que "es-
ta quiera compensar su in-
versión" con un peaje por el 
transporte de gas. 

"Si ello ocurre, Malacas 
dejará de ser competitiva y 
tendrá que cerrar sus opera-
ciones, con el consecuente 
perjuicioeconómicoparato-
dala provincia de Talara y la 
región", precisa Luis Chiok, 
jefe de la planta Malacas. 

Lavistadelacausade este 
caso tendrá lugar elpróximo 
18 de julio. 

ilidrocaturos. Fallo de la sala civil de 
Talara pone en riesgo la masificación 
del gas en Piuray la continuidad de la 
central térmica de Malacas. 

La adquirencia será una oferta de valor de la banca 
Ruinas. Bancos optan 
por armar sus redes de 
POS. Detrás del interés 
estaría la oportunidad de 
hacer negocios con los 
comercios ysus clientes. 

Un nuevo movimiento co-
mercial se ha generado en el 
negocio deadquirencia [em-
presas encargadas de afiliar 
a los comercios para que 
acepten pagos con tarjetas] . 

Luego del fin de la exclu-
sividad que, hasta el 2019 
tenía cada adquirente con 
una firma global de tarjeta, 
que fue promovido por el 

Indecopi, ahora los bancos 
entran al negocio, algunos 
con sus subsidiarias, y oros, 
pidiendo licencias alas mar-
cas de tarjetas como Visa y 
Mastercard. 

Recientemente, el Hol-
ding IPS adquirió el 50% 
del accionariado de izipay 
a Scotiabank, que sumado a 
la participaciónqueposee de 
la empresa a través de Inter-
bank se hizo de1100%. 

El objetivo detrás de la 
compra, según Luis Felipe 
Castellanos, CEO de IFS, es 
complementar la oferta de 
izipay con ciertos servicios 
bancarios de Interbank. 

Por su parte, el BBVA 
cuenta con licencias de las 
marcas de tarjetas para ser 
adquirente. Se sabe que el 
banco ya ofrece los termina-
les de pago (POS) a algunos 
de sus clientes y procesa las 
transacciones. 

Por el lado del BCP, el 
banco prefiere no hablar del 
tema, pero Credicorp a tra-
vés de su `corporateventure 
capital fund' participa ene! 
accionariado de Culqi, que 
opera como adquirente. 

EL NEGOCIO 

Para Marco Ortiz, profesor 
de la Universidad del Pací- 

fico, los `drivers' detrás del 
negocio no solo son atracti-
vos, sino que podrían gene-
raruna guerra en la banca. 

Entrelos factores destaca 
la oportunidad de conocer 
el flujo de caja de los clientes 
para ofrecerles productos fi-
nancieros, ampliar la red de 
POS para que sea más fácil 
colocar tarjetas, ampliar su 
portafolio de pymes ylosne-
godos con ellos, además de 
ofrecer ofertas a los clientes 
de los comercios afiliados. 

Y no menos importante, 
resalta, es la posibilidad de 
acceder a liquidez con las 
transacciones. Oportunidades de la adquierencia aumentarían la competencia. 

Pro
hib

ida
 su

 re
pr

od
uc

ció
n y

/o 
dif

us
ión






