
DIFUSIÓN 

Meta. Pasa el presente año, la producción de Yanacocha oscilará entre 
255,000 y285,000 onzas de oro. 

EL DATO 

Orden urgente. Gonzalo 
Delgado, director del Cen-
tro de de Estudios sobre 
Minería y Sostenibilidad de 
La Universidad del Pacífico, 
consideró que los conflictos 
sodales en Perú tienen 
influencia en este tipo de 
decisiones. "Es una llamada 
de atención para poner la 
casa en orden en el corto 
plazo", comentó. 

TRAS LA META DE CRECER 10% 

Asus prepara 
lanzamientos a 
partir de junio 

Sibiene12023,Asusproyec-
ta que la demanda del mer-
cado disminuya, debido a 
que la mayoría de las activi-
dades han vuelto alas condi-
cionesprepandemia, espera 
un crecimiento de la marca 
en 10%. 

CYChen, Business Deve-
lopment Manager de Asus, 
indicó a Gestión que ya de-
jaron atrás la escasez mun-
dial de componentes desde 
inicios del segundo trimes-
tre del 2022 y se preparan 
para continuar con su plan 
delanzamientos. 

"Estaestrafflgianoshaper-
mitido posicionarnos en 
laptopsgaming, con alrede-
dorde130%departicipación 
de mercado, yen el tercerlu-
gar en laptops de consumo, 
con aproximadamente 17% 
de participación", afirmó el 
ejecutivo, quien estima que 
este año crezcan un 8% en 
ambas categorías. 

Así, la marca taiwanesa 
prepara nuevos lanzamien-
tos para el segundo y tercer 
trimestrerelacionadosapro-
ductos de los segmentos de 
gaming, thin&lightycomer- 

El ticket promedio actualmente 
es de 5/2,200, dice CV Chen. 

cial (corporativo), con mejores 
pi 	wcesadores,panelesytecno- 
logia avanzada.Asimismo,in-
crementaránsusproductos en 
su tienda offline, que inaugu-
raronhaceunañ'oydondeprio-
rizanlaexperienciade compra. 

Además, Chen sostuvo que 
lanuevalíneacorporativatiene 
más oportunidades de crecer. 

"Planeamos obtenermásso-
cios en los sectores comercia-
les. Lo que nos dará nuevas 
oporttmidadesconpymes,sec-
tor educativo, Gobiemoyem-
presasen genera Nuestro ob-
jetivo es duplicar nuestros re-
sultadosenestacategoría como 
mínimo", comentó. 
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Newmont no descarta 
que proyecto Yanacocha 
Sulfuros no tenga luz verde 
Tom Palmer, CEO de la 
minera estadounidense, 
dice que entre las opcio-
nes se considera cerrar la 
operación. Aunque 
inversión para este año es 
de US$300 a US$ 350 
millones, eso no implica 
que se aprobará en el 
directorio. 

JOSINUUt CÓNDOR 11~ 
josimarcoreorpdanovestion.com  pe 

A cinco meses de haber pos-
tergado su decisión de inver-
sión para Yanacocha Sulfu-
ros (Cajamarca) hasta el 
2024 (Gestión 16.09.2022), 
Newmont sigue revisando el 
proyecto. E incluso, no des-
carta que el directorio de la 
minera estadounidense pue-
da no aprobarlo. 

Tom Palmer, CEO de New-
mont, señaló, durante la pre-
sentación de sus estados fi-
nancieros al cuarto trimes-
tre, que el alcance del análisis 
iniciado tras la reprograma-
ción de fondos completos pa-
raYanacocha Sulfuros—que 
supera los US$ 2,000 millo- 

nes— considera todas las op-
ciones entorno a la iniciativa, 
"incluida la de no continuar 
con el proyecto y poner la 
operación encuidado yman-
tenimiento". 

"Se trata de asegurarse de 
ir al límite y comprender lo 
que podría ser posible entér-
minos de un proyecto renta-
ble para Yanacocha Salín-
ros", comentó. 

El ejecutivo reconoció que 
Yanacocha es unyacimiento 
de sulfuros con oro y cobre  

de gran tamaño y está al la-
do de Conga, también de co-
bre, mostrándose así como 
un activo estratégico a largo 
plazo. 

No obstante, precisó que 
están mirando el espectro 
completo, lo cual podrá con-
siderar la decisión de cerrar 
la operación. 

"Cualquier organización 
bien administrada debe te-
ner una visión muy clara de 
los activos que administra. 
En última instancia, (ver 
cuándo) podría ser un mo-
mento en que esos activos es-
tén mejor en manos de otra 
persona", anotó. 

Inversiennoesejecurldn 
Si bien Palmer destacó que 
planean invertir entre US$ 
300 millones y US$ 350 mi-
llones por año en el 2023 y 
2024 como capital de desa-
rrollo para la ingeniería 
avanzada, adquisiciónyfina-
lización de la construcción 
del campamento en Yanaco-
cha Sulfuros, tal desembolso 
no aseguraría que la empre-
sa aprobará el proyecto 

"Continuamos con la ad-
quisición de artículos e inge-
niería de largo plazo y la 
construcción del campa-
mento, que será necesario 
para el cierre (de la opera-
ción actual de Yanacocha). 
Entonces, esos fondos serán 
esenciales de todos modos», 
explicó. 

EL ANÁLISIS QUE HACEN DE LA OPERACIÓN CONSIDERA TODAS LAS OPCIONES 
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