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Anuncio de arancel
al cobre sacude €1
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EE.UU. Especialistas advierten sobre la incertidumbre en el comercio global, el posible
encarecimiento de insumos industriales v el riesgo de una escalada arancelaria.

Dax Canchari

El presidente de Estados Uni-
dos, Donald Trump, ha vueltoa
sacudir el comercio internacio-
nal con elanunciode unarancel
del25% al cobre. Segtin informo
el miércoles el secretario de Co-
mercio, Howard Lutnick, esta
medidabusca reducir ladepen-
dencia de las importaciones y
fortalecer la industrialocal.

“La decision podria generar
volatilidad en los mercados de
materias primas y afectar la es-
tabilidad de paises exportado-
res como el Per”, sefialé a La
Reptiblica Manuel Carpio-Rive-
ro, especialista en Supply Chain
de Pacifico Business School.

Aunque Estados Unidos
representa solo entre el 2,4% y
el 4% de las exportaciones pe-
ruanas de cobre, su participa-
cioén ha crecido en los tltimos
anos. De acuerdo con datos del
Ministerio de Energia y Minas

(Minem) y Comex, en 2024 los
envios de cobre y manufactu-
ras peruanas al mercado es-
tadounidense alcanzaron los
US$910 millones, una cifra cin-
co veces mayor que la registra-
daen 2020.

Con el nuevo arancel, los
productos peruanos perderian
competitividad en EE.UU., lo
que podria reducir lademanda
y afectar a empresas mineras
como Cerro Verde, Antamina,
Southern Copper, Las Bambas,
Quellaveco y Chinalco.

Incertidumbre

Losanalistas coincidenenquela
estrategia comercial de Trump
responde mas a unalégica poli-
tica que a un plan estructurado
de proteccién industrial.

Juan Carlos Ladines, inves-
tigador del Centro de Investi-
gacion de la Universidad del
Pacifico (CIUP), sefial6 que los
aranceles no se han aplicado

TRUMP. Su estrategia comercial responde a una logica politica.

de manera gradual, sino como
una herramienta de presion
politica.“En lugar de una estra-
tegia escalonada para proteger
industrias, Trump introduce y
retira aranceles abruptamente,
loque generaincertidumbre en
los mercados”, explico.

Por su parte, Edmundo Li-
zarzaburu, investigador de la

Universidad ESAN, sostiene que
estos aranceles pueden distor-
sionar el comercio global y ge-
nerar volatilidad en las materias
primas. “El gran interrogante
es quién asumira el sobrecosto
del arancel: ¢los proveedores
peruanos, las empresas impor-
tadoras o los consumidores es-
tadounidenses?”, cuestiono.

Consecuencias en Peru
Elimpacto directo enlamineria
peruana podria ser modera-
do, ya que China sigue siendo
el principal destino del cobre
nacional, con mas del 70% de
participacion, seguido deJapon
(7%)y Corea del Sur (2,5%). Sin
embargo, el encarecimientodel
metal en EE.UU. podria reducir
la demanda de otros minerales
peruanos, como el molibdeno,
del cual el pais norteamericano
esun comprador clave.

Manuel Carpio-Rivero ad-
virtié que las cadenas de sumi-
nistro globales estan altamente
interconectadas, por lo que un
arancel sobre el cobre podria
generar efectos colaterales di-
ficiles de prever. “Muchos pro-
ductos fabricados en EE.UU.
que importamos, como auto-
moviles y dispositivos electro-
nicos, podrian encarecerse por-
que uno de sus componentes
clave es el cobre”, detall6.

Otro riesgo es la posibilidad
de una escalada comercial. Si
EE.UU. mantiene su politica
arancelaria, otros paises po-
drian responder con medidas
similares, lo que impactaria ne-
gativamente el comercioglobal.

“El peligro es que estoralen-
tice la economia mundial. Si Es-
tados Unidos entra enrecesion,
Per, cuyo segundo socio co-
mercial en términos generales
esEE.UU., también se vera afec-
tado”, advirti6 Carpio-Rivero.

Estrategias de mitigacion

Frente a este escenario, Lizar-
zaburu recuerda que Pert ya
enfrent6 una situacién similar

“Si EE.UU.
impone aranceles
a productos
mexicanos,

Peru podria
beneficiarse
como
proveedor”.

en 2018, cuando Trump impuso
aranceles al acero y aluminio,
pero excluyo al pais tras nego-
ciaciones bilaterales. “El gobier-
no peruano debe actuar rapi-
damente para abrir una mesa
de negociacion con Estados
Unidos. Contamos con equipos
preparados paraestetipodeges-
tiones y la experiencia de 2018
nos demuestra que es posible
obtener unaexcepcion”, sefialo.
Enparalelo, Ladines enfatiza
laimportancia de diversificar
los mercados de exportacion
para reducir la dependencia
de EE.UU. y China. “Perti debe
acelerar acuerdos comerciales
con India, Turquia y Australia,
ademas de fortalecer la Alianza
del Pacificoyreforzarlarelacion
conBrasil y el Mercosur”, dijo.
A pesar de los riesgos, algu-
nos expertos ven oportunida-
des en sectores alternativos.
Carpio-Rivero indica que si
EE.UU.impone arancelesa pro-
ductos mexicanos, Perti podria
beneficiarse como proveedor
alternativo de citricos, paltasy
arandanos, siempre y cuando
serespeten el Tratado de Libre
Comercio suscrito con ellos.



